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Wolne Miasto Gdannsk Ma by¢ wzglednie tanio i blisko centrum. Mtodzi wybierajg nie tylko kawalerki.
lle lat majg najmtodsze osoby kupujgce mieszkania deweloperskie?

Na jakie lokale decyduja sie najczesciej? Co najbardziej liczy sie dla nich przy wyborze? Sonde prezentuje
serwis nieruchomosci Dompress.pl:

Mirostaw Kujawski, cztonek zarzagdu LC Corp:

Mieszkania na naszych osiedlach wybierajg takze osoby niepetnoletnie. Wtedy zazwyczaj zakup finansujg
rodzice, chcac zapewnic dzieciom mieszkanie na czas studiéw lub na start w samodzielne zycie. Decyduja
sie na mate mieszkania jedno- i dwupokojowe. Wiekszo$¢ naszych klientéw to jednak osoby w wieku 30-
35 lat. Lokale kupujg dla siebie. Klienci w wieku 35-45 lat albo zmieniajg mieszkania na wieksze, albo
kupuja lokale jako inwestycje.

Wioletta Kleniewska, dyrektor marketingu i sprzedazy w Polnord:

Nasi klienci to ludzie $wiadomi swoich wyboréw. Dotyczy to takze 20-latkdw, ktdrzy nalezg do naszych
najmtodszych klientow. Najwiekszg popularnoscig wsrdd cieszg sie mieszkania dwu- i trzypokojowe.
Wbrew pozorom mtode osoby rzadko decydujg sie na zakup kawalerek. Bardzo waznym kryterium
wyboru jest lokalizacja. Liczy sie tatwy dojazd do centréw miast, gdzie mtodzi prowadzg zycie
towarzyskie i zawodowe. Chcg tez mieszka¢ w bliskim sgsiedztwie terendw zielonych, gdzie mozna
aktywnie uprawiac sport. Mtode osoby zwracajg takze uwage na estetyke osiedla i nowoczesng
architekture.

Tomasz Sujak, cztonek zarzgdu Archicom:

Nasi najmtodsi klienci to osoby 20-25-letnie prowadzace aktywny tryb zycia. Oferujemy im mieszkania na
osiedlach z bogatg bazg rekreacyjng, z boiskami, klubami fitness, sitowniami na powietrzu. Ta grupa
0s6b poszukuje mieszkan z rzgdowymi doptatami. Emdeemowskie lokale oferujemy m.in. na osiedlach
Mtodnik, Forma, Ksiezno i Cztery Pory Roku. Decyzja o zakupie mieszkania czesto wigze sie z
przeprowadzka do nowego miasta.

Zainteresowaniem cieszg sie dwu- i trzypokojowe kompakty. Ceny takich lokali w naszych, wroctawskich
inwestycjach zaczynajg sie od 197 tys. zt. Klienci zwracajg réwniez uwage na mozliwo$¢ wydzielenia
osobnej kuchni, co jest wazne w przypadku pdzniejszego wynajmu pomieszczen. Klienci wybieraja
mieszkania niedaleko pracy czy uczelni.

Matgorzata Ostrowska, cztonek zarzadu w J.W. Construction Holding:



www.rp.pl
2017-08-26

Nasi najmtodsi klienci to zwykle mtode matzenstwa( 28-32 lat), ktére poszukujg pierwszego mieszkania.
Zdarzajg sie jednak i mtodsi klienci, nawet 19-latkowie. Rocznie jest ich kilkunastu. Gtownym kryterium
wyboru jest cena i lokalizacja. Najmtodsi najczesciej decydujg sie na mniejsze lokale, np. kawalerki.
Klienci, ktérzy maja juz dzieci, zwykle wybierajg mieszkania dwupokojowe, ale ze wzgledu na finanse
najbardziej interesujg ich mniejsze powierzchnie - 35-40 mkw. Takg oferte mamy na osiedlu Zielona
Dolina na warszawskiej Biatotece. Przy zakupie mieszkan mozna skorzystaé¢ z doptat w programie
"MdM".

Yael Rothschild, prokurent Mill-Yon Gdansk:

Nasz najmtodszy klient urodzit sie w grudniu 1995 roku. Osoby dwudziestokilkuletnie poszukujg
mieszkan jedno- lub dwupokojowych. Czesto jest to decyzja podejmowana wspdlnie z rodzicami, ktérzy
finansujg zakup.Decyduje cena i lokalizacja. Najmtodsi klienci, ktérzy wybierajg najtansze lokale, majg
ok. 25 lat. Zaktadajg rodzine i poszukujg mieszkania dwu -lub trzypokojowego.

Zuzanna Kordzi, dyrektor ds. handlowych w Eco Classic:

Nasi najmtodsi klienci majg dwadziescia kilka lat. Mieszkania kupujg najczesciej przy wsparciu rodzicow,
ktérzy wychodzg z zatozenia, ze lepiej kupi¢ dziecku mieszkanie niz ptaci¢ za wynajem. Taka sytuacja
dotyczy najczesciej studentdéw lub oséb rozpoczynajgcych prace w innym miescie.

Wielu mtodych klientéw wywodzi sie wtasnie z grupy ludzi migrujgcych do wiekszych miast. Takie osoby
cenig sobie szybkos¢ dotarcia do pracy czy uczelni, wiec podstawowym kryterium jest lokalizacja. Zwykle
decydujg sie na najmniejsze mieszkania. Znaczenie ma tez ukfad lokalu, bo czesto planujg dzieli¢
mieszkanie ze wspdtlokatorem, zeby obnizyé koszt utrzymania nieruchomosci. Wybierajg wiec
przewaznie lokale z oddzielnymi pokojami i kuchnig.

Janusz Miller, dyrektor ds. sprzedazy i marketingu Home Invest:

Duzag grupa naszych klientéw sg osoby mtode, pomiedzy 25. a 30. rokiem zycia, ktére niedawno
ukoniczyty studia i podejmujg pierwszg prace. Zdarzajga sie takze klienci mtodsi, czasem nawet tuz po
osiemnastych urodzinach, ktére przy wsparciu finansowym rodzicéw czy dziadkow, wybierajg swoje
pierwsze lokum. Najczesciej decydujg sie na nieduze lokale jedno- lub dwupokojowe. Wybierajac
mieszkanie zainteresowani sg przede wszystkim dogodng lokalizacjg, sprawng komunikacjg z innymi
dzielnicami Warszawy oraz sgsiedztwem punktéw handlowo-ustugowych.

Mirostaw Bednarek, prezes zarzgdu Matexi Polska:

Nasi najmtfodsi klienci to przewaznie osoby kupujgce swoje pierwsze mieszkanie. Coraz czesciej sg to
ludzie tuz po osiggnieciu petnoletnosci, ktérzy nabywajg lokum w zwigzku z rozpoczeciem studidw w
Warszawie. Takie zakupy sg zazwyczaj wspotfinansowane przez rodzicéw. Klienci z tej grupy wybierajg
najczesciej mieszkania dwupokojowe lub kawalerki. Najwiekszg grupe kupujacych mniejsze mieszkania,
w szczegdlnosci dwupokojowe, wcigz stanowig nabywcy inwestycyjni.
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Adrian Potoczek, dyrektor ds. sprzedazy w Wawel Service:

Najmtodsi klienci to osoby wieku ok. 24-25 lat, ktére skonczyty studia. Wielu z nich to mtodzi ludzie,
ktérzy dostajg prace w korporacji, podpisujg umowy na czas nieokre$lony i tym samym zyskujg zdolnos¢
kredytowg. W zdecydowanej wiekszosci decydujg sie na mieszkania dwupokojowe. Wybierajg np.
mieszkania przy ul. Krygowskiego na krakowskich Klinach, a to ze wzgledu na sgsiedztwo duzych
miedzynarodowych firm, a takze dobre skomunikowanie z innymi dzielnicami miasta.

Marcin Liberski, dyrektor marketingu i sprzedazy w Atlas Estates:

Najmtodsi nabywcy mieszkan to osoby w wieku 25 lat. Czesto sg to mtode pary lub mtode matzenstwa,
dla ktdrych jest to pierwsze wiasne mieszkanie, kupione czesciowo ze srodkdéw witasnych, a czesciowo z
zaciggnietego kredytu. Osoby w przedziale wiekowym 25-34 lat majg zwykle w planach powiekszenie
rodziny, co wptywa na wybaor takiej a nie innej liczby pomieszczen. Do grona mtodych nabywcéw nalezg
tez absolwenci uczelni oraz studenci, ktérym mieszkanie kupili rodzice.

Ewelina Krosta, reprezentujgca WAN:

Wsrdd naszych najmtodszych klientéw zdarzajg sie nawet osoby niepetnoletnie, ktére zwykle
reprezentujg rodzice. Przewaznie sg to przyszli studenci. Najwazniejsza dla nich niska cena i jak
najwieksza liczba pokoi przy niewielkim metrazu. Dla takich nabywcéw istotny jest rowniez niski koszt
utrzymania mieszkania i mozliwos¢ wynajecia wolnych pokoi wspétlokatorom, dzieki czemu inwestycja
jest bardziej optfacalna.

Jerzy Kteczek, specjalista ds. marketingu w Activ Investment:
Nasi najmtodsi klienci to osiemnastolatkowie. Interesujg ich gtdwnie mate mieszkania, ale w doskonate;j
lokalizacji. To dynamiczni ludzie, prowadzacy bogate zycie towarzyskie. Wybierajg osiedla, z ktérych

sprawnie mozna dojechac¢ do centrum miasta i w popularne miejsca.
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